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www.hanstholm-dock.dk

Hanstholm Havneforum stiftede i 2010 ”Serviceprojekt Hanstholm”. Til projektet er bevilget EU-midler, som har til formål at etablere 
og udvikle servicekæden i Hanstholm.

Derfor har 17 virksomheder – herunder Havneforum, Hanstholm Havn, Thisted Kommune og Hanstholm Ny Flydedok, sammen dan-
net servicekæden. Det er denne gruppe af virksomheder, du primært skal samarbejde med.

Formålet med din ansættelse vil være at udvikle servicekæden gennem konkrete handlinger, hvor du tager udgangspunkt i kunder-
nes ønsker og behov. Kunderne er primært indenfor (fiskeri-)fartøjer, men det vil også være relevant at tage udgangspunkt i eksem-
pelvis virksomheder, som er landbaserede eller indenfor havneudviklingsbyggeri og bølgekraft.

Du skal derfor primært være sælgeren, der åbner døren til kunderne. Du besøger virksomhederne, og du får resultater. Cirka halvde-
len af din tid vil du arbejde direkte for, at Hanstholms havneområde får flere om- og nybygningskunder med Hanstholm Ny Flydedok 
som omdrejningspunkt.

I den resterende del af din tid vil du være projektleder og mentor for virksomhederne i serviceprojektet. De vil bistå dig med arbejde 
i relation til projektet – herunder administration. De kan endvidere tilknytte konsulenter til opgaver, som du undervejs identificerer 
som værende af betydning for den videre udvikling – såsom IT- og markedsføringseksperter m.v. Læs mere om serviceprojektet på: 
www.hanstholmhavneforum.dk

Vi tilbyder dig:
•	� Fastansættelse – efter projektophør (medio 2013) forventer vi, at 

du fuldt og helt kan blive ansat i Hanstholm.
•�	� En god løn med pension og bonus, som modsvarer de stillede 

krav.
•	� Hjælp og støtte – såvel i startfasen som efterfølgende – af 

erfarne medarbejdere i de deltagende virksomheder (specielt 
Hanstholm Ny Flydedok) samt fra Havneforums side.

Vi forventer af dig:
•	 Dit fulde engagement i jobbet
•	 At du er selvkørende/selvstændig og ansvarlig
•	 At du har dokumenteret erfaringer med salg
•	� At du er fleksibel m.h.t. arbejdstider/sted og opgaver
	 – rejseaktivitet må påregnes.
•	� At du har kendskab til skibe og dets indretning
	 (måske er du skibsingeniør, maskinmester el.)
•	 Sprog: Dansk, engelsk og tysk i skrift og tale.

Ansøgningsfrist løbende - Har du spørgsmål til stillingen, er du 
velkommen til at kontakte Hedegaard Management, som er 
ansvarlig for rekrutteringsprocessen:

Jens Erik Hedegaard tlf. 22 44 04 06
eller
Mikkel Marcussen tlf. 21 77 23 44

Ansøgning mærket ”Salgs- og Projektchef - 171/2011” sendes som 
pdf eller word fil til job@hedegaardmanagement.dk 


